Система вознаграждения партнеров по объектам St Michael до 30 июня 2026г. 

St Michael предлагает партнёрам прогрессивную шкалу комиссионного вознаграждения, которая растёт вместе с вашими результатами.
КАК РАБОТАЕТ СИСТЕМА?
Ваша комиссия рассчитывается по общему объёму проданных квадратных метров в рамках одного агентства.
В расчёт входят оба проекта:
1. Зорге 9
1. Квартал Серебряный Бор
Период расчёта
Учитываются сделки, по которым денежные средства поступили с 1 января 2026 по 30 июня 2026 года.
Чем больше квадратных метров вы продаёте, тем выше процент комиссии на сделку.
Квадратные метры СУММИРУЮТСЯ по обоим проектам для перехода на следующий уровень.
У каждого проекта своя шкала комиссий:
 Зорге 9
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	Объём м² / квартал
	Ставка

	Start
	0–59 м²
	5,0%

	Basic
	60–119 м²
	5,5%

	Strong
	120–199 м²
	6,0%

	Premium
	200–319 м²
	6,5%

	Elite
	320–499 м²
	7,0%

	Champion
	500–699 м²
	7,5%

	Legend
	700+ м²
	8,0%



Квартал Серебряный Бор
	Уровень
	Объём м²/кв.
	Ставка

	Start
	0–47 м²
	5,0%

	Basic
	48–95 м²
	5,25%

	Strong
	96–170 м²
	5,5%

	Premium
	171–279 м²
	5,75%

	Elite
	280–399 м²
	6,0%

	Champion
	400+ м²
	6,25%



Пример расчета
Показываем, как суммируются сделки:
Сделка 55 м² (Серебряный Бор 100% оплата) → 5,25% → Накоплено 55 м2 Уровень Basic
Сделка 81 м² (Зорге 9, ипотека) → 6% → Накоплено 136 м2 (Уровень Strong)
Сделка 28 м² (Зорге9, 100% оплата) → 6% ₽ накоплено 164 м2 (Уровень Strong)
Сделка 67 м² (Зорге 9, ипотека) → 6.5% ₽ Накоплено 231 м2Уровень Premium
Сделка 139,9 м² (Серебряный Бор, рассрочка) →5,5% Накоплено 370,9 м2 Уровень Elite
Сделка 69,9(Зорге 9 ипотека) → 7% Накоплено 440 м2 Уровень Elite
Максимально возможно на Зорге 9 – 8%
Квартал Серебряный Бор – 6,25%
Суммируются сделки с 1 января 26 г. до 30 июня 2026 г.


Квартальный бонус
Если партнер находится на уровне Strong или выше, то в следующем квартале он получает «Квартальный Бонус» прибавляется на следующий квартал % к комиссии:
1-й квартал → +0,1%
2-й квартал подряд → +0,15%
3-й квартал подряд → +0,2%
4+ кварталов подряд → +0,25% (максимум)
Если в квартале нет продаж — счетчик бонусных кварталов обнуляется.
Специальное предложение:
За год продуктивной работы (Минимально одна сделка в раз в 2 месяца): бонус брокеру 100,000₽ +памятный кубок 

*** В рамках одного агентства (одно юридическое лицо)
Полные условия сотрудничества прописаны в кабинете брокера. 
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Бонус за быструю сделку + 0,1%
Условия:
1. От даты заявки на клиента до постановки платной брони проходит НЕ БОЛЕЕ 10 рабочих дней
1. Бонус добавляется к вашей комиссии
1. Действует на все проекты
Пример: Ваша комиссия 6% → с бонусом 6,1 %

Условия выплаты при рассрочках
Квартал Серебряный Бор
Размер комиссии:
1. При рассрочке: −0.5% от базовой ставки
Порядок выплаты:
1. ПВ более 30% от суммы договора → Комиссия выплачивается полностью и единовременно
1. ПВ менее 30% от суммы договора → Комиссия выплачивается в 2 этапа:
1-й этап: пропорционально фактической оплате
2-й этап: после поступления 30% от договора
Субсидированная ипотека
Комиссионное вознаграждение: 4%*
*Проданные м2 идут в общий зачет. Итоговый расчёт может меняться в зависимости от суммы субсидии. Уточняйте у менеджера отдела продаж.
Зорге 9
Размер комиссии:
1. При рассрочке: −0.5% от базовой ставки
Порядок выплаты:
1. ПВ более 50% от суммы договора → Комиссия выплачивается полностью и единовременно
1. ПВ менее 50% от суммы договора → Комиссия выплачивается в 2 этапа:
1-й этап: пропорционально фактической оплате
2-й этап: после поступления 50% от договора

Коммерческая недвижимость Зорге9
ПРОДАЖА:
1. Коммерческие помещения → 3%
1. Фитнес-центр → 3%
1. Отдельно стоящие здания → 2%
АРЕНДА:
1. Ритейл → 100% от месячного платежа
1. Фитнес/Офис → 50% от месячного платежа

При согласовании дополнительных скидок вознаграждение может уменьшаться: • При согласовании (сверх) дополнительной скидки или при согласовании нестандартных условий по рассрочке, что может привести к потерям прибыли застройщика, процент вознаграждения брокера может уменьшаться. Данный пункт не применяется в одностороннем порядке; менеджер отдела продаж всегда согласовывает условия с брокером. Для того чтобы избежать применения этого пункта, необходимо реализовывать объекты на условиях застройщика.

КОНТАКТЫ
Горячая линия по работе с партнёрами работает каждый день с 9:00 до 21:00.
📞 +7 499 226 22 49
💬 Telegram: @stmichaelBroker

Ксения Цепляева
Руководитель отдела по работе с партнёрами
📞 +7 (906) 061-78-00

